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О себе
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• Родился и вырос в Санкт-Петербурге

• В 2007 году уехал в Канаду, г. Торонто

• BCom in Finance @ University of Toronto, 2014 (Accounting Specialist)

• Работал в инвестиционном банкинге в Москве, сделки в секторе SME

• Работал в Интернет-секторе, компания WhoTrades (дочка Финама)

• С 2015-го работаю в SF Education, full-time – с 2018 года

• Поднимаю уже 3-ий раунд для выхода на международный рынок



Структура инвестиционного тизера
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Инвестиционный тизер (предложение) – краткий презентационный документ, предоставляемый 
интересантам (потенциальным инвесторам). 

- От слова tease (англ. – дразнить, возбуждать интерес)
- Цель – заинтересовать инвестора, чтобы ввести его в процесс инвестиционной сделки
- Тизер – первый печатный материал, который видит перед собой инвестор
- Тизер содержит общую и самую «вкусную» на взгляд компании информацию о ней
- Длина тизера – от 1 до 2 страниц

> Большинство инвесторов относится к тизерам так же, как кадровики к резюме: уделяют две 
минуты на изучение и, если в материале «ничего не зацепило», отправляют его в мусорное ведро

> Задача тизера – «зацепить» инвестора и «вытащить» его на встречу (личный контакт критически 
важен)

- Инвестиционный тизер – не инвестиционный меморандум и не презентация
- Инвестиционный меморандум – документ, содержащий конфиденциальную информацию и 
составляемый компанией для того, чтобы инвестор мог детально ее изучить (по сути, бизнес план)



Структура инвестиционного тизера
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Типичная структура инвестиционного тизера:

1. Описание компании и инвестиционной возможности

2. Обзор рынка, на котором работает проект

3. Краткая схема бизнес-модели и процессов

4. Обзор продуктовой линейки и юнит-экономика (если актуально)

5. Ключевые финансовые метрики - история и прогноз на ближайшее будущее

6. Команда и структура владения компанией (общий вид)

После изучения тизера инвестору важно положительно ответить на три внутренних вопроса:

- Какие риски несет данная инвестиционная возможность
- Какую доходность она реально может принести (оправдывает ли она риски или нет?)
- Сколько времени эта история займет (от входа в до выхода из нее)



Пример инвестиционного тизера
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Пример инвестиционного тизера
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Пример инвестиционного тизера
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Структура презентации
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Инвестиционная презентация – развернутый презентационный документ, предоставляемый 
интересантам (потенциальным инвесторам)

- Цель – дать необходимые данные потенциальному инвестору для первичного анализа компании 
(сделки)

- Аналог в бизнесе – коммерческое предложение
- Презентация содержит развернутую операционную и финансовую информацию о компании 

(сделке)
- Длина презентации – от 10 до 20 страниц (слайдов)

> Презентации изучают инвестиционные аналитики, так как этот процесс находится на начальных 
этапах сделки

> Задача презентации – дать аналитику (пользователю) информацию для дальнейшего движения 
«по воронке»

- Инвестиционная презентация – не инвестиционный меморандум и не тизер
- Инвестиционная презентация предоставляется интересанту после подписания NDA                    
(non-disclosure agreement)



Структура презентации (1)
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Типичная структура инвестиционной презентации:

1. Титульный слайд (без ошибок и с нормальным дизайном)

2. Дисклеймер («Прошлые результаты не гарантируют будущих успехов»)

3. Резюме проекта / идеи = «вкусные факты» (рост рынка, уникальная ситуация, 
команда), основные финансовые и операционные показатели (проецируемые)

4. Обзор компании и ее деятельности = краткая история, показатели, оценка 
положения и рынка

5. Обоснование необходимости в финансировании = БП, дорожная карта, понимание 
драйверов ценности

6. Предлагаемая сделка = варианты структурирования (вход и выход инвестора), 
финансовые и операционные прогнозы, оценка эффективности инвестиции

7. Заключение = тезисно составленное резюме с УТП

8. Приложение = финансовые и операционные метрики, иная важная информация



Структура презентации (2)
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Инвестору важно удовлетворительно ответить на три внутренних вопроса:

- Какие риски несет данная инвестиционная возможность

- Какую доходность она реально может принести (оправдывает ли она риски или нет?)

- Сколько времени эта история займет (от входа в до выхода из)



Важные вопросы от инвесторов…
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… на которые нужно иметь ответы (заранее):

1. Кому можно планируете продаться через Х лет?

2. Какая у вас «команда роста»?

3. Насколько у вас большой рынок?

4. Кто ваши конкуренты (нет конкурентов – нет рынка)?

5. На что пойдут деньги (чем четче, тем лучше)?



Сайт: https://sf.education

t.me/sf_education

sf_education

seekingalpha.com/author/
societe-financiers

По всем вопросам: alex.valtsev@sflearning.org

vk.com/sfeducation

facebook.com/sfeducationru

youtube.com/c/
societefinanciers

Контакты:


