


Юр лица, платят брокерам за помощь в получении финансирования                  
до 5% от суммы. 









МЕТОДЫ ПРОДВИЖЕНИЯ 



 

 

Платят ли сейчас за решение таких проблем? 

 

 

..Финансовые компании платят от 0,1% до 2% от суммы 
финансирования за привлеченного клиента 

 

 

 

Юр лица, платят брокерам до 10% от суммы  

полученного  финансирования. 

 



Монетизация  
 

Выручка с 1 клиента  =  от  5 000  до  500 000  рублей 
 

Стоимость привлечения   =  от  500  до  3 000  рублей 
 

Продолжительность жизни   =  от  5  до  7  лет 
 

Кол-во повторных обращений  за  5  лет  =  4  раза 
 

Расход на обслуживание 1 клиента   =   500  рублей 
 

Доход с 1 клиента за 5 лет от 15 000 до 1 988 000  рублей 
 

Годовая выручка через 5 лет = 1 250 000 000 рублей  
 



TAM общий объѐм 

целевого рынка 

300 млн $ 

200 млн $ 

SOM реально 

достижимый объѐм рынка 
30 млн $ 

SAM доступный объѐм 

рынка 

Ключевые 

конкуренты 

Наши клиенты это - Юридические лица покупающие товары и основные 

средства с помощью кредитных продуктов 

Объем рынка в России: 

banki.ru 
 

yesfin.ru 
 

finsurfer.ru 
 

moneysupermarket 
Британская компания с 
оценкой в 1.5 млрд  $ 

 
A2Finance 

 



Подбор предложений с учетом сферы бизнеса клиента 

 

Адаптация кредитных продуктов под каждого поставщика 

 

Качество трафика заявок для банков выше в 3 раза 

 

Субсидирование кредитов и лизинга 

 

Полный захват трафика без допуска к нему конкурентов 

 

Мы ускоряем и упрощаем поиск финансирования для юр. лиц! 

Почему мы? 

Наши конкурентные преимущества: 





 
КОМАНДА 

 
 

                 Прокопьев  Кирилл (CEO)  
                 5 лет опыта кредитования и лизинга в В2В 

                       создал прибыльный бизнес на кредитах в оффлайн 
 
 

                    Андрианов  Евгений (PR+Lead)  
                   10 лет опыта работы с каналами продаж 

                                 увеличил продажи на 50% в сегменте В2В 
 
 

                   Ефременков  Антон (CTO)  
                  7 лет опыта программирования  

                                  разработал и снизил издержки для 4-ёх IT проектов  
 
 





 

 
ПРЕДЛАГАЕМ    ИНВЕСТОРУ    10%    КОМПАНИИ 

ЗА   7  000  000   РУБЛЕЙ 
 

ОКУПАЕМОСТЬ ИНВЕСТИЦИЙ ПРИ: 
ОПТИМИСТИЧНОМ  ПРОГНОЗЕ  –  1  ГОД 

ПЕССИМИСТИЧНОМ  ПРОГНОЗЕ  –  2  ГОДА 
 
 
 

Деньги нужны на: 
 

 

• Вступление в ассоциации банков, поставщиков и производителей 
 

• Разработку дополнительного функционала сервиса 
 

• Подключение к сайтам партнеров 
 

• Оплату труда команды 
 

• Реклама сайта 
 

 
 

 
 




